Snap-on Climate Solutions srl,

NEUER WEB INHALT

INFORMATION ZUR GEZIELTEN VERKAUFSUNTERSTUTZUNG

ECOTECHNICS;

Warum sollte eine Werkstatt die Marke Ecotechnics wahlen?
Je besser Verkaufer, Techniker und Werkstatten informiert sind, desto leichter ist der Verkauf.

Wir haben die
Verkaufstatigkeiten zu unterstitzen.

Inhalte der Ecotechnics Webseite mit wertvollen

Inhalten bereichert um effiziente

Diese On-line-Informationen, bereit auch fiur Download, fokussieren das Verstandnis der Ecotechnics
Unterscheidungsmerkmale und heben die Nutzenvorteile fir die Werkstatt hervor. Ein guter Uberblick der
Sortimentspalette und der technischen Funktionen der Produkte, helfen der Werkstatt das geeignete Produkt
auszuwahlen um den besten Nutzenvorteil seiner Investition zu erreichen.
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Schliisselthemen an. Interaktion mit
einem Klick um mehr zu lesen:

1. Die Marke

2. Die 10 Vorteile von Ecotechnics

3. Kurzanleitung zur Auswahl des

Die Marke Ecotechnics
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www.ecotechnics.com

geeigneten Klimaservicegerates

Die Marke: ein kurze Ansicht der grundlegenden
Gedanken der Organisation, den Prinzipien und
Prioritaten.

Unterscheidungsmerkmale und die 10 Vorteile
von Ecotechnics: eine Ubersicht der Technologien
und den entsprechenden Nutzenvorteilen fir die
Werkstatt

Kurzanleitung zur Auswahl des geeigneten
Klimaservicegerates. Eine Hilfe um die Bedurfnisse
der Werkstatt zu verstehen und die angemessene
Lésung ausfindig zu machen.

Eine neue Art lber unsere Produkte on- und offline
zu sprechen

Techniker sprechen Uber Leistungen und Funktionen,
doch die Werkstatt muss auch die Nutzenvorteile
verstehen, welche die Technologie der Werkstatt bieten
kann.

AuRer allen technischen Produktinformationen, Standard-
funktionen und Optionen, finden Sie nun auch detaillierte
Beschreibungen, welche dem Anwender die Vorteile der
Produkte sehr leicht verstandlich machen.

Dies ist sehr nutzlich sowohl on-line als auch als
Download um direkt lhrem Kunden gesendet werden zu
kdnnen.

Ein gut informierter Kunde erleichtert die vielfaltigen
Aufgaben im Verkauf und unterstiitzt somit angemessene
Ergebnisse.
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